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SILABO
I. DATOSGENERALES
1.1. Curso : DERECHO DEL COMERCIO
INTERNACIONAL
1.2. Codigo ;. NG02706
1.3. Créditos : 3
1.4. Ciclo Académico © VI
1.5. Naturaleza del curso . Obligatorio
1.6. Horas semanales . 4 (2 Teoria, 2 Préctica)
1.7. Requisito . Derecho Empresaria Il
1.8. Curricula : 2006-11
[1. SUMILLA

En un contexto de globalizacion como el actual, planteado desde un sistema econémico de mercado,
las fronteras nacionales se ven atravesadas por el intercambio de bienesy servicios.

En esta dindmica de intercambio, el derecho regula los principales elementos que configuran las
transacciones comerciales, su viabilidad contractual, asi como los derechos y obligaciones que
corresponden a vendedores (exportadores), compradores (importadores), transportistas, aseguradores
y demas agentes vinculados a la actividad de comercio internacional.

El estudio del Derecho del Comercio Internacional debe permitir al profesional de la carrera
incorporar en su toma de decisiones empresariales las herramientas juridicas como mecanismo de
aseguramiento de sus transacciones comerciales internacionales. El objetivo es dotar de seguridad ala
operacion y prevenir los riesgos por incumplimientos o por errores causados por desconocimiento
sobre las reglas aplicables a cada decision o compromiso contractual.

El éxito de los negocios en € terreno del comercio internacional se encuentra intimamente a estos
factores en el intercambio en bienes y servicios, por €ello e derecho aparece como herramienta
insustituible para lograr objetivos empresariales que el mercado globa permite. Este curso persigue
entregar las herramientas esenciales en esta materia.

Ill. COMPETENCIA DEL CURSO EN LA CARRERA:

Contribuye con el Licenciado en Administracion de Negocios Globales egresado de la Escuela
Académico Profesional de la Facultad de Ciencias Econdémicas y Empresariales de la Universidad
Ricardo Palma para que sea capaz de utilizar herramientas juridicas para conocer como opera €l
Derecho del Comercio Internacional. Para el logro de este objetivo, no solamente se estudiara base
lega de tratados, costumbre y legislacion, sino ademéas doctrina y algunos pronunciamientos
jurisdiccionales internacionales que nos revelen la naturaleza y aplicacion de las reglas aplicables al
comercio internacional.

IV. COMPETENCIASDEL CURSO

4.1. El dumno comprende y opera los procesos de integracion econémica que promueven la libre
circulacion de los factores de produccion: bienes, servicios, capitales y agentes.

4.2. El alumno aplica los compromisos que permiten asegurar la libre circulacion de bienes en €l
escenario de los negocios internacionales.

4.3. El dumno aplica los compromisos que permiten asegurar la libre circulacién de servicios en €l
escenario de los negocios internacionales.

4.4. El dumno aplica herramientas contractuales para planificar y establecer compromisos que
permitan el desarrollo de su actividad en los negocios internacional es.

4.5. El alumno participa activamente y opera las regulaciones que, en lo contemporaneo, acomparian
al desarrollo del comercio internacional en los negocios internacionales.
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V. RED DE APRENDIZAJE.
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VI.

practicos

UNIDADESDEL APRENDIZAJE:
UNIDAD TEMATICA |
Introduccion al Comercio Internacional desde €l Derecho I nternacional Publico y Privado
Logro: El aumno analiza e incorporar en la toma de decisiones de negocio, la existencia de
procesos de integracion econdmica que promueven la libre circulacion de los factores de
produccién: bienes, servicios, capitalesy agentes.

del Comercio (OMC)

2. Escenariosregionales:

N°deHoras. 8
TEMAS ACTIVIDADES SEMANAS
1. Escenario multilateral: Organizacion Mundial |1.- Lectura de los textos ly2

asignados para la unidad.

2.- Exposicién del profesor para
presentar los temas
correspondientes.

3.- Participacion de los alumnos
en clase y para la resolucion y
exposicion de casos.

Sistema de Preferencias
Areade Libre Comercioy TLC
Unién Aduanera

Mercado Comun

Formas Avanzadas

Poo oo

UNIDAD TEMATICA 11

Reglas paralalibre circulacion de mercancias

Logro: Desarrollar capacidades en € alumno para que, utilizando andlisis econémico e
instrumentos juridicos, pueda conocer, analizar y aplicar l0s compromisos que permiten asegurar
lalibre circulacion de bienes en el escenario de los negocios internacionales.

N° deHoras: 16
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TEMAS ACTIVIDADES SEMANAS

1. Condicionesfacticas 1.- Lectura de los textos 3,4,5y6

2. Cléausulas principales paralalibre asignados parala unided.

circulacion 2.- Exposicion del profesor para

Excepciones presentar los temas

Medidas de defensa comercial: medidas | COTrespondientes.

compensatorias, antidumping y de L
P ' gy 3.- Participacion de los alumnos

salvaguardia. -
en clase y para la resolucion y
5. Reglasen € escenario multilateral: exposicion de casos.
Organizacién Mundial del Comercio
(OMC)

6. Reglasen el escenario regional: Enfasis
sobre el Tratado de libre comercio con
EEUU.

7. Reglasen el escenario regiona: Enfasis
sobre &l Acuerdo de Cartagena.

UNIDAD TEMATICA 11|

Reglas paralalibrecirculacion de servicios

Logro: Desarrollar capacidades en € alumno para que, utilizando andlisis econémico e
instrumentos juridicos, pueda conocer, analizar y aplicar l0os compromisos que permiten asegurar
lalibre circulacién de servicios en € escenario de |os negocios internacional es.

N°deHoras: 16

TEMAS ACTIVIDADES SEMANAS

Condiciones facticas 1- Lectura de los textos| 7,8,9y10

2. Clausulas principales paralalibre asignados para la unidad.

circulacion se servicios .
2.- Exposicion del profesor para

Excepciones presentar los temas

Reglas en €l escenario multilateral: correspondientes.

Organizacion Mundial del Comercio
(OMC): Compromisos Generalesy
especificos

3.- Participacién de los alumnos

en clase y para la resolucion y

i exposicion de casos.

5. Reglasen el escenario regiona: Enfasis
sobre el Tratado de libre comercio con
EEUU y sobre el Acuerdo de Cartagena.

UNIDAD TEMATICA IV

Contratacion internacional vinculada al comercio inter nacional

L ogro: Desarrollar capacidades en el alumno para que, utilizando las herramientas contractual es,
pueda planificar y establecer compromisos que permitan el desarrollo de actividad en los
negocios internacionales.
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N°deHoras: 16

TEMAS

ACTIVIDADES

SEMANAS

10.

¢Qué es un contrato?

¢Qué es un contrato internacional ?:
Formacion y prueba de su existencia

Compraventa Internacional de
Mercancias: Importanciade la
UNCITRAL

Incoterms como clausulas: Importancia
de la Camara de Comercio Internacional.

Contrato Internacional de Servicios:
Diferencia entre sede nacional y sede
internacional.

Contratos de seguro vinculados al
comercio internacional: Importancia de
las reglas del Instituto de Aseguradoras
de Londres.

Contratos de transporte: ¢Solamente para
mercancias?

Contratos para la utilizacion de medios
de pago internacional.

Importancia de las instituciones
internacionales en lalegislaciony en la
contratacion internacional: CCl,
UNCITRAL y UNIDROIT, entre otras.

El arbitraje como mecanismo de solucién
de controversias.

1.- Lectura de los textos

asignados para la unidad.

2.- Exposicién del profesor para
presentar los temas
correspondientes.

3.- Participacion de los alumnos
en clase y para la resolucion y
exposicion de casos.

11,12,13y 14

UNIDAD TEMATICA V
Nuevay novisima agenda en el comercio internacional

Logro: Desarrollar capacidades en el alumno para que conozca las regulaciones que, en lo
contemporaneo, acompafian al desarrollo del comercio internacional en los negocios

internacionales.
N°deHoras: 8

TEMAS

ACTIVIDADES

SEMANAS

Propiedad Intelectual
Libre Competencia

Estandares |aborales

Estandares ambientales

1.- Lectura de los textos

asignados parala unidad.

2.- Exposicion del profesor para
presentar los temas
correspondientes.

3.- Participacién de los alumnos
en clase y para la resolucion y
€Xposicion de casos.

15y 16
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VII.METODOLOGIA

Como se aprecia, en este curso la metodologia de aprendizaje se desarrolla sobre tres gjes: i) lalectura
de los textos asignados a los alumnos para cada clase, tanto sobre, textos juridicos como sobre casos
précticos; ii) la exposicion del profesor para presentar los temas tratados, profundizar el andlisis sobre
conceptos o aplicacion préactica 'y para contribuir a la solucion de casos; v, iii) la intervencién de los
alumnos, tanto la espontanea en clase, como la requerida por el profesor para resolucion y exposicion
de casos.

VIIl. EVALUACION

Procedimiento Peso
® Examen parcial 1
Examen fina 1
1

[ J
e Promedio de practicas
e Examen sustitutorio

Promedio final = (PAR + FIN + PPRA) /3

(Se aplica examen sustitutorio para el parcial o final), sempre que la préctica alcance un promedio
mayor de 07.

Promedio de Précticas (PPRA) se obtendra: (PRA 1+ PARA 2+ PARA 3+ PARA 4)/ 3.
Se eliminala practica con la nota mas baja.
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